
Account Manager, Trekantområdet
Motiveres du af at skabe og pleje kunderelationer, udvikle 
salgsmuligheder og levere skræddersyede løsninger, der opfylder 
vores kunders behov? Ønsker du at være en del af et hold, der 
dagligt arbejder med at skabe de bedste forudsætninger for 
læring, trivsel og arbejdsglæde?  
Vil du være med til at styrke vores tilstedeværelse i Jylland  
og skabe vækst i salget af visuelle produkter?  
Har du lyst til at være en vigtig spiller i vores dedikerede team 
af specialister, hvor samarbejde og faglig udvikling er i fokus? 
Og trives du med frihed under ansvar i en virksomhed i rivende 
udvikling med stærke værdier og et vigtigt purpose?

Hvis svaret er ja, så er du den Account Manager, vi leder efter!

EXAKT? Vi er dem, der gør Danmark visuel! 
Og det gør vi ved at udvikle og designe forskellige miljøer  
og produkter, som enten formidler et budskab, løser en  
kerneopgave eller stimulerer øje og sind. 

Vi arbejder med den visuelle indretning af daginstitutioner, 
grundskoler, ældresektoren og arbejdspladser i både private og 
offentlige sammenhænge. Vi er kendt for vores speciallavede 
og unikke løsninger, der matcher vores kunders behov og skaber 
inspirerende miljøer.

Vores primære produktområder:
• �Indretning�af�grundskoler�med�fokus�på�fagligkodning,�understøttende 

læringsmiljøer og den visuelle fremtoning.
• Indretning� af� lege-� og� læringsmiljøer� i� daginstitutioner,� herunder�
ligeledes�husets�visuelle�profil.

• Demensvenlig indretning i ældresektoren.
• Visuelle�virkemidler�til�en�hver�arbejdsplads�-�i�privat�eller�offentligt�regi.

Vi tilbyder
Som Account Manager i EXAKT bliver du en del af en jordnær og 
omstillingsparat virksomhed, der prioriterer personalets udvikling 
og trivsel. Vi tilbyder en moderne og fleksibel  
arbejdskultur, hvor du får mulighed for at arbejde selvstændigt 
og tage ejerskab over din egen succes.  
Du vil blive en del af et energisk og passioneret team, hvor dine 
ideer og initiativer vil blive hørt og værdsat.
  
Du vil arbejde selvstændigt med base fra dit eget hjem og  
sammensætte din arbejdsdag, så den passer til dig. Typisk vil du 
have 3-4 salgsdage hos kunder og 1-2 kontordage på  
hjemmekontor. Cirka en gang i kvartalet forventes det, at du 
deltager i møder og aktiviteter på vores hovedkontor i  
Nørresundby. Du vil også indgå i et stærkt samarbejde med dine 
kollegaer i salg, som består af et team på 5.

Dine ansvarsområder
Som Account Manager vil du have  
ansvaret for at skabe og opretholde kundekontakter og relationer, 
der fører til øget omsætning. Du skal pleje eksisterende kunder 
samt udvikle nye og potentielle kunder i dit distrikt for at opnå de 
fastsatte budgetter og mål. Dine ansvarsområder omfatter også: 

• Have kunde- og salgsansvar for distriktet. 
• Præsentere�og�promovere�virksomhedens�profil�og�værdier.
• Sikre en fremragende kundeoplevelse i overensstemmelse med 

vores strategi. 
• Være�virksomhedens�ansigt�udadtil�og�agere�som�ambassadør�for�

vores produkter og løsninger.
• Bidrage�til�at�gøre�EXAKT�til�en�attraktiv�arbejdsplads�for�alle� 
og�medvirke�til�virksomhedens�udvikling�med�dine�faglige� 
kvalifikationer.

Om dig
Vi søger en målrettet og resultatorienteret person, der er dygtig til 
at opbygge og vedligeholde gode kunderelationer. Du har en  
struktureret tilgang til opsøgende salg. Kommunikation er en af 
dine styrker, og du formår at formidle og forstå kundens udbytte 
ved vores produkter og løsninger. Du er ambitiøs og har høje  
standarder for dit arbejde, samtidig med at du er organiseret,  
serviceminded og har gode samarbejdsevner. 
Du forventes at have naturligt flair for IT – og gerne et kendskab 
til Navision og PowerBi, men dette er ikke et krav.

Vi værdsætter din erfaring og resultatorienterede tilgang til salg, 
men vigtigst af alt er din personlighed og evne til at opbygge 
langvarige og værdifulde relationer med vores kunder.  
Erfaring fra salg til det offentlige marked er en bonus, men ikke 
en forudsætning.

Vi tror på at investere i vores medarbejderes udvikling og trivsel, 
og derfor tilbyder vi løbende træning, støtte og muligheder for 
karriereudvikling. 

Du kan møde dine nye kollegaer, læse mere om os og se vores 
produkter på www.exakt.dk

Tiltrædelse d. 2/4-24 - eller efter aftale.
Ansøgning sendes til: ansoegning@exakt.dk, mærket “Account 
Manager Trekantområdet” og ansøgningsfrist er d. 30/1-24.
 
Der vil være indledende screeninger i uge 6 og endelige  
ansættelsessamtaler afholdes i Nørresundby i uge 8.
Al henvendelse omkring stillingen skal ske til HR ansvarlig  
Catrine Bak på cb@exakt.dk. 

ansoegning@exakt.dk  ansøgningsfrist er d. 30/1-24. al henvendelse til cb@exakt.dk

Vi søger en passioneret 
Account Manager, der er klar til  

at gøre en forskel
ANSØG HER

ansoegning@exakt.dk


