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Kunderadgiver/Key Account
Region Hovedstadsomradet/ Storkabenhavn

Vi oplever stigende interesse og efterspgrgsel for vores lgsninger,
og @nsker derfor, at styrke vores direkte tilstedeveerelse i Region
hovedstaden.

Vi sgger en selvstaendig og erfaren salger, der med base i eget
distrikt kan veere med til at sikre fortsat vaekst i vores salg af
visuelle produkter til primeert det offentlige marked.

Primaere produktomrader
e Indretning af grundskoler med fokus pd fagligkodning, under-
stgttende lzeringsmiljger og den visuelle fremtoning.

e Indretning af lege- og leeringsmiljoer i daginstitutioner, herunder
husets visuelle profil.

e Demensvenlig indretning i aeldresektoren.

o Visuelle virkemidler til en hver arbejdsplads - i privat eller offentligt regi.

Vi tilbyder

Som Account Manager i EXAKT bliver du en del af en jordnaer og
omstillingsparat virksomhed, der prioriterer personalets udvikling
og trivsel. Vi tilbyder en moderne og fleksibel arbejdskultur, hvor du
far mulighed for at arbejde selvsteendigt og tage ejerskab over
din egen succes. Du vil blive en del af et energisk og passioneret
team, hvor dine idéer og initiativer vil blive hgrt og veerdsat.

EZAKT

Ansggning sendes til:
ansoegning@exakt.dk,
meaerket “AccountManager
Region Hovedstaden”

Al henvendelse

mj@exakt.dk

Du vil arbejde selvstaendigt med base fra dit eget hjem og sam-
mensaette din arbejdsdag, sa den passer til dig. Typisk vil du have
3-4 salgsdage hos kunder og 1-2 kontordage pa hjemmekontor.
Cirka en gang i kvartalet forventes det, at du deltager i mgder og
aktiviteter pa vores hovedkontor i Ngrresundby. Du vil ogsa indga i
et steerkt samarbejde med dine kollegaer i salg, som bestar af et
team pa 6.

Dine ansvarsomrader

Som Account Manager vil du have ansvaret for at skabe og opret-
holde kundekontakter og relationer, der farer til gget omsaetning.
Du skal pleje eksisterende kunder samt udvikle nye og potentielle
kunder i dit distrikt for at opna de fastsatte budgetter og mal. Dine
ansvarsomrader omfatter ogsa:

e Have kunde- og salgsansvar for distriktet.
e Praesentere og promovere virksomhedens profil og veerdier.

e Sikre en fremragende kundeoplevelse i overensstemmelse med
vores strategi.

o \Vaere virksomhedens ansigt udadtil og agere som ambassader for
vores produkter og lgsninger.

 Bidrage til at gare EXAKT til en attraktiv arbejdsplads for alle og
medvirke til virksomhedens udvikling med dine faglige kvalifikationer.

Om dig

Vi sgger en malrettet og resultatorienteret person, der er dygtig
til at opbygge og vedligeholde gode kunderelationer. Du har en
struktureret tilgang til opsggende salg. Kommunikation er en af
dine styrker, og du formar at formidle og forsta kundens udbytte
ved vores produkter og Igsninger. Du er ambitigs og har hgje
standarder for dit arbejde, samtidig med at du er organiseret,
serviceminded og har gode samarbejdsevner.

Du forventes at have naturligt flair for IT - og gerne et kendskab
til Navision og PowerBi, men dette er ikke et krav.

Vi veerdsaetter din erfaring og resultatorienterede tilgang til
salg, men vigtigst af alt er din personlighed og evne til at op-
bygge langvarige og veerdifulde relationer med vores kunder.
Erfaring fra salg til det offentlige marked er en bonus, men ikke
en forudsaetning.

Vi tror pa at investere i vores medarbejderes udvikling og trivsel,
og derfor tilbyder vi Igbende traening, statte og muligheder for

karriereudvikling.

Du kan mgde dine nye kollegaer, laese mere om os og se vores
produkter pd www.exakt.dk

Ansggningsfrist: 30. april 2026
Tiltraedelse: Primo august - eller efter aftale.

... Vi gar Danmark visuel

omkring stillingen skal ske til
salgschef Morten Jgrgensen



